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1. Presentacion

El Programa Valley Care 2025 nace como una apuesta conjunta para fortalecer el sector
salud del Valle del Cauca, potenciando la innovaciéon y la colaboracién entre actores
estratégicos del ecosistema. Su propésito es abordar los retos mas criticos del sistema de
salud y del Claster de Excelencia Clinica de la C3mara de Comercio de Cali, mediante
soluciones innovadoras y tecnolégicas que contribuyan a la competitividad, sostenibilidad
y posicionamiento internacional del sector en el departamento.

Con este fin, Ia Gobernacién del Valle del Cauca, Nido, la Cdmara de Comercio de Cali y Reddi
Colombia suman esfuerzos técnicos, financieros, administrativos y humanos para lanzar la
Convocatoria para Solucionadores del Programa Valley Care 2025. Esta convocatoria se
desarrolla en el marco del Convenio de Cooperacion suscrito en 2025 entre la Cdmara de
Comercio de Cali y Reddi Colombia, cuyo objetivo es impulsar la innovacién empresarial y
fortalecer la articulacion del ecosistema regional de Ciencia, Tecnologia e Innovacion (CTel).

La convocatoria estd dirigida a solucionadores, entendidos como startups, universidades,
Centros o Institutos de Investigacion, Centros de Desarrollo Tecnolégico y empresas con
capacidad de proponer, adaptar o escalar soluciones innovadoras en salud, quienes podran
articularse con los siguientes cuatro corporativos aliados para responder a los retos
priorizados en el marco del programa:

e (linica de Oftalmologia de Cali

e Fundacion Valle del Lili

e DIME Clinica Neurocardiovascular
e (linica Imbanaco

Los solucionadores, en alianza con los corporativos, podran formular y presentar proyectos
orientados a la maduracién tecnolégica y a la validacion pre-comercial o comercial de sus

soluciones, contribuyendo a la transformacién del sector salud en el Valle del Cauca.

Para impulsar estas iniciativas, el programa dispone de un fondo de SESENTA MILLONES
DE PESOS MONEDA CORRIENTE ($60.000.000 COP), destinados a financiar cuatro (4)

va I



Estrategia:
e a re - %
NID® S G
- Comercio de Cali Reddi

Transformamos desafios en oportunidades
para el sector salud del Valle del Cauca

proyectos seleccionados, cada uno con un monto de hasta QUINCE MILLONES DE PESOS
($15.000.000 COP).

2. Definiciones

A continuacién, se presentan las definiciones clave que quiaran el propoésito de la presente
convocatoria:

2.1 Nivel de Madurez Tecnolégica - Technology Readiness Level (TRL)

Se adopta la escala TRL para identificar el grado de desarrollo de una tecnologia, desde sus
fases iniciales de investigacion hasta su implementacion comercial. El Grafico 1;Error! No se
encuentra el origen de la referencia. presenta los TRL y su relaciéon con las actividades
asociadas a Investigacion, Desarrollo e Innovacion (1+D+i).

Grafico 1. Niveles de Maduracion Tecnoldgica (TRL)
Entorno de
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Fuente: Elaboracion Reddi. Adaptado de Minciencias’

Para facilitar la identificacién del nivel de madurez de la solucién tecnoldgica propuesta, el
Anexo 4 de estos Términos de Referencia incluye una lista de chequeo que sirve como guia
para determinar el TRL correspondiente.

La descripcion de cada TRL se presenta a continuacion:

TRL1 - Principios basicos observados y reportados. Este corresponde al nivel mas bajo en
cuanto al nivel de maduracién tecnolégica. Comienza la investigacién cientifica basica y una
transicién a la investigacién aplicada. En esta fase de desarrollo no existe todavia ningin
grado de aplicacion comercial.

TRL 2 - Concepto de tecnologia y/o aplicaciéon formulada. Investigacion aplicada. En esta
fase pueden empezar a formularse eventuales aplicaciones de las tecnologias vy
herramientas analiticas para la simulaciéon o andlisis de la aplicacién. Sin embargo, todavia

no se cuenta con pruebas o analisis que validen dicha aplicaciéon.

TRL 3 - Pruebas de concepto de las caracteristicas analiticas y experimentales. Esta fase
incluye la realizaciéon de actividades de investigacion y desarrollo (I+D, como la realizacién
de pruebas analiticas y pruebas a escala en laboratorio orientadas a demostrar la factibilidad
técnica de los conceptos tecnoldgicos. Esta fase implica la validacién de los componentes
de una tecnologia especifica, aunque esto no derive en la integracion de todos los
componentes en un sistema completo.

TRL 4 - Validaciéon de componentes/subsistemas en pruebas de laboratorio. En esta fase,
los componentes que integran determinada tecnologia han sido identificados y se busca

1

https://minciencias.gov.co/sites/default/files/upload/convocatoria/anexo_5. documento_tipologi
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establecer si dichos componentes individuales cuentan con las capacidades para actuar de
manera integrada, funcionando conjuntamente en un sistema.

TRL 5 - Validacién de sistema/subsistema/o componente en un ambiente relevante (o
industrialmente relevante en caso de tecnologias habilitadoras clave). Los elementos
basicos de determinada tecnologia son integrados de manera que la configuracion final es
similar a su aplicacion final. Sin embargo, la operatividad del sistema y tecnologias ocurre
todavia a nivel de laboratorio.

TRL 6 - Validacién de sistema, subsistema, modelo o prototipo en condiciones cercanas
a las reales. En esta fase es posible contar con prototipos piloto capaces de desarrollar
todas las funciones necesarias dentro de un sistema determinado, habiendo superado
pruebas de factibilidad en condiciones de operacion o funcionamiento real. Es posible que
los componentes y los procesos se hayan ampliado para demostrar su potencial industrial

en sistemas reales.

TRL 7 - Demostracion de sistema o prototipo validados en el entorno operativo real. El
sistema se encuentra o estd proximo a operar en escala pre-comercial. Es posible llevar a
cabo la fase de identificacion de aspectos relacionados con la fabricacion, la evaluacion del
ciclo de vida, y la evaluaciéon econémica de las tecnologias, contando con la mayor parte de

funciones disponibles y probadas.

TRL 8 - Sistema completo y calificado a través de pruebas y demostraciones en
ambientes operacionales. En esta fase, lo sistemas estan integrados, las tecnologias han
sido probadas en su forma final y bajo condiciones supuestas, habiendo alcanzado en
muchos casos, el final del desarrollo del sistema.

TRL 9 - Sistema probado y operando con éxito en un entorno real. Tecnologia/sistema
en su fase final, probada y disponible para su comercializacién y/o produccién.
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2.2 Validacion técnica

La validacion técnica es el proceso de evaluacién sistematica de una tecnologia mediante
pruebas, experimentos o simulaciones, con el fin de comprobar su funcionamiento,
desempenio y confiabilidad frente a los objetivos planteados. Se realiza principalmente en
las fases de prototipo y piloto, antes del escalamiento a nivel industrial, y busca reducir Ia
incertidumbre técnica y operativa de la solucién.?

Este proceso constituye un paso critico dentro de los Niveles de Maduracién Tecnoldgica
(TRL), ya que permite demostrar la factibilidad técnica de la innovacién y marca la transicion
entre la investigacién experimental y su aplicaciéon practica, acercandola a condiciones

reales de uso y al mercado.

2.3  Validacién pre-comercial

La validacién pre-comercial aplica a los resultados de investigacion que finalizaron su etapa
de desarrollo a nivel de laboratorio (TRL4), y consiste en la construcciéon de un prototipo
funcional del producto/servicio, evaluado en condiciones reales de operacién a escala
piloto. Adicionalmente, se logra la validaciéon por parte de potenciales usuarios o clientes
finales, sobre los que se realizan las pruebas suficientes para verificar los beneficios y
aspectos a mejorar del producto o sus aplicaciones derivadas (TRL6), de tal forma que
pueda lograrse su ingreso al mercado.

2.4 Validaciéon comercial

La validaciéon comercial aplica a los resultados de investigacién que se encuentran a nivel
de prototipo funcional y han sido validados por usuarios y clientes finales (TRL7). Consiste

2

https://minciencias.qov.co/sites/default/files/upload/noticias/documento_de tipologia de proye
ctos_version_8.pdf

3 Minciencias. Convocatoria 863 de 2019. Disponible en:
https://minciencias.gov.co/convocatorias/innovacion/convocatoria-para-el-apoyo-proyectos-

desarrollo-y-validacion-precomercial-y. 2019
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en la realizacion de una mejora y/o escalamiento del prototipo inicial de la tecnologia, para
someterla a pruebas en un contexto real de operacion comercial. Adicionalmente, se
realizan todas las actividades requeridas para lograr la puesta en el mercado del
producto/servicio (TRL9).

De manera general, estos términos clave constituyen el centro de la estrategia
metodoldgica, orientando las actividades hacia la generacién de implementacion de
soluciones innovadoras que den respuesta a los retos planteados por los corporativos.

3. Objetivo

Impulsar la generacién e implementacién de soluciones innovadoras en salud que
respondan a los retos planteados por los corporativos aliados, apoyando su maduracién
tecnolégica y validacién pre-comercial o comercial, con el fin de fortalecer el ecosistema
de innovacién en salud.

4. Dirigido a

La presente convocatoria estd dirigida a personas juridicas legalmente constituidas en
Colombia, con registro mercantil vigente, que operen en el Valle del Cauca y cuenten con
capacidades para abordar los retos clave de innovaciéon en salud. Estas entidades seran
consideradas como solucionadores dentro de la convocatoria, y podran corresponder a:

e Startups: Empresas emergentes con soluciones disruptivas y potencial de
crecimiento.

e Instituciones de Educacién Superior (IES): Universidades, institutos técnicos,
tecnolodgicos, academias, y escuelas especializadas, y otras instituciones autorizadas
para otorgar titulos de nivel superior.

4 Véase la misma referencia citada en la nota 3.
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e Centros o Institutos de Investigacion: Organizaciones publicas, privadas o mixtas
dedicadas a la generacién de conocimiento fundamental para el pais mediante
proyectos de investigacion cientifica basica y/o aplicada en lineas de investigacién
especificas’.

e Centros de Desarrollo Tecnoldgico: Organizaciones publicas o privadas, dedicadas
al desarrollo de proyectos de investigacion aplicada, el desarrollo de tecnologia
propia y actividades de transferencia que responden a necesidades y/o
oportunidades de desarrollo social y econémico del pais, sus regiones y/o ciudades®.

e MIiPyMEs: Micro, Pequefias y Medianas empresas.

5. Tematicas inspiradoras para los
retos

Con el fin de orientar a los solucionadores en la formulacién de sus propuestas, se
establecen cuatro tematicas inspiradoras que recogen los principales retos de innovacién
identificados por los corporativos. Estas tematicas constituyen un marco de referencia para
fomentar la creatividad, Ia pertinencia y el impacto de las soluciones propuestas:

Tematica 1. Atencion sin Barreras - Telemedicina y Monitoreo Remoto: Promueve el
desarrollo de soluciones digitales y tecnolégicas que mejoren el acceso a los servicios de
salud, superando barreras geograficas, econémicas o fisicas mediante modelos de
telemedicina, monitoreo remoto de pacientes y herramientas que fortalezcan la continuidad
del cuidado.

5 Minciencias. Reconocimiento de Actores - Centros / Institutos de Investigacién. Disponible en: Centros /
Institutos de Investigacién | Minciencias. 2024
¢ Minciencias. Reconocimiento de Actores - Centros / Institutos de Investigacion. Disponible en: Centros de

Desarrollo Tecnolégico | Minciencias. 2024
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Temadtica 2. Salud sin Fronteras - Internacionalizacién y Conectividad Global: Busca
potenciar la capacidad del sector salud para integrarse a dindmicas internacionales, a través
de tecnologias, servicios o modelos que faciliten la conectividad global, el intercambio de
conocimiento, la internacionalizacion de servicios y la atraccion de pacientes
internacionales.

Tematica 3. Precision y Eficiencia - Inteligencia Artificial para Diagndstico y Tratamiento:
Orienta el desarrollo de soluciones basadas en inteligencia artificial y andlisis de datos que
incrementen la precision de diagndsticos, personalicen tratamientos y optimicen la toma de
decisiones clinicas, mejorando asi la calidad y eficiencia en la atencién en salud.

Tematica 4. Eficiencia Operativa - Tecnologias que optimizan procesos y reducen costos:
Fomenta la adopcion de herramientas y metodologias que aumenten la productividad y
sostenibilidad, mediante la optimizacién de procesos clinicos y administrativos, la reduccién
de costos operativos y la mejora en la gestién de recursos.

6. Retos de innovacion

Las propuestas deberdn enfocarse en resolver uno de los siguientes retos:
6.1  Reto Clinica de Oftalmologia de Cali

:Coémo podemos digitalizar integralmente la programacién quirdrgica y el registro de
insumos, garantizando trazabilidad en tiempo real y control eficiente de recursos, para
reducir reprocesos y mejorar la experiencia del paciente, en un PMV que no dependa de la
interoperabilidad con los sistemas actuales?

6.2 Reto Fundacién Valle del Lili
:Cémo podemos integrar inteligencia artificial y automatizaciéon para gestionar de manera

agil, flexible y confiable las publicaciones cientificas y de innovacion, integrandolas en
tiempo real al proceso de liquidacion de incentivos y potenciando la visibilidad de la

Fundacion Valle del Lili?

1
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6.3 Reto DIME Clinica Neurocardiovascular

:Cémo podemos integrar inteligencia artificial, analitica predictiva y automatizacién para
reducir estancias hospitalarias innecesarias, optimizar la gestién de camas y agilizar los
egresos, asegurando procesos clinicos y administrativos mds eficientes, coordinados y
respaldados por datos confiables, trazabilidad y retroalimentacién en tiempo real?

6.4 Reto Clinica Imbanaco
:Cémo podemos desarrollar una solucién tecnoldgica basada en inteligencia artificial y
automatizacién que permita a la Clinica Imbanaco buscar y priorizar quias clinicas de calidad,

y al mismo tiempo facilitar su evaluacion, adaptacion y adopcion, asegurando decisiones
médicas fundamentadas en evidencia cientifica actualizada y contextualizada?

7. Etapas de participacion de los
solucionadores

Bajo una experiencia colaborativa, donde se privilegie un enfoque de trabajo por proyectos,
se propone cuatro etapas que buscan apoyar tanto las capacidades de los solucionadores,
asi como realizar una seleccion de alternativas que aborden de manera innovadora,
sostenible y escalable las tematicas definidas en la presente convocatoria.

7.1 Etapa 1. Convocatoria y seleccién de soluciones

Etapa abierta y dirigida a todos los solucionadores interesados en presentar una propuesta
alineada y en respuesta a alguno de los cuatro retos definidos por los corporativos aliados.

Va
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Las  postulaciones  deberdn  realizarse  través del siguiente  formulario:
https://forms.gle/iytaCvgaNSmiPhSpg

En esta etapa, un mismo solucionador podrd realizar la postulacion de varias soluciones
relacionadas con los retos identificados; para ello debera diligenciar un formulario para cada
solucién propuesta

Al cierre de esta etapa, se seleccionaran doce (12) soluciones que avanzaran a la sequnda
etapa de la convocatoria.

7.1.1.Requisitos minimos para la postulacion

e Contar con personeria juridica y registro mercantil vigente.

e Cumplir con las especificaciones del “Dirigido a” de la presente convocatoria.

e Presentar una descripcion de la propuesta al reto seleccionado.

e Acreditar experiencia en el campo de la solucién propuesta.

e Diligenciar el formulario de manera completa y en los tiempos establecidos por la
convocatoria.

7.1.2. Criterios de evaluacién y selecciéon

Las soluciones registradas a través del formulario serdn evaluadas segun los siguientes

criterios:

Tabla 1. Criterios de evaluacion y seleccién de soluciones que avanzan a la etapa 2

o .. Puntaje
No. Criterio Descripcion L.
Maximo

e Elsolucionador tiene domicilio en el departamento del Valle del Cauca

Ubicacién (20 puntos)
; geografica | e Elsolucionador opera en el departamento del Valle del Cauca, pero no -
del tienen domicilio en este departamento (10 puntos)

solucionador | e El solucionador no tiene domicilio ni opera en el departamento del
Valle del Cauca (o puntos)

Alineacion | ¢ La solucién estd descrita de manera muy completa, detallada vy
2 de la coherente. La justificacién muestra con claridad su alineacién con el 30
solucién reto, presenta beneficios especificos o cuantificables y narra

13
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propuesta

con el reto
de

innovacion

Descripcion

resultados previos (pilotos, validaciones, aplicaciones) que refuerzan

su viabilidad e impacto esperado. (26 a 30 puntos)

La solucién es clara y suficientemente detallada para visualizar cémo
funciona. La justificacién explica de manera convincente cémo aborda
el reto, describe beneficios esperados y menciona avances o
resultados que demuestran su pertinencia. (21 a 25 puntos)

La solucién estd claramente descrita, con explicacién de su
funcionamiento y de cémo responde al reto. La justificacion es
coherente y menciona beneficios esperados, aunque sin profundidad
en resultados o impactos. (16 a 20 puntos)

La descripcion permite entender en qué consiste la solucién, pero es
limitada en detalles. La justificacion conecta la propuesta con el reto,
pero de manera parcial o poco concreta. Los beneficios esperados son
genéricos. (11 a 15 puntos)

La solucién se menciona de forma general, sin detallar su
funcionamiento. La justificacién hace una referencia superficial al
reto, pero no explica de forma clara como la solucion lo aborda. (6 a
10 puntos)

La descripcién es vaga o incompleta. No explica qué hace la solucion
ni como se relaciona con el reto. La justificaciéon es inexistente o
irrelevante. (o a 5 puntos)

Puntaje
Maximo

Experiencia
y
trayectoria
del equipo
de trabajo
en las areas
relacionadas
conla
tematica del
reto

Equipo altamente experimentado y complementario, con historial de
proyectos exitosos en la tematica del reto y reconocimiento en el
sector. (17 a 20 puntos)

El equipo presenta experiencia sélida y complementaria, con
trayectoria en proyectos relacionados y resultados verificables. (14 a
16 puntos)

El equipo tiene experiencia mayoritariamente relacionada con el reto,
con algunos integrantes de dreas complementarias que aportan
parcialmente. (10 a 13 puntos)

Experiencia parcial. Algunos integrantes han trabajado en 3areas
relacionadas, pero no cubren los aspectos clave del reto o el equipo
carece de competencias y roles que se complementen para cubrir el
reto. (7 a 9 puntos)

Experiencia minima. Solo uno de los integrantes ha trabajado en dreas
relacionadas y sin evidencia clara de experiencias aplicadas al reto. (4
a 6 puntos)

No se evidencia experiencia relevante o relacién con la tematica del
reto. (o a 3 puntos)

20

14



Estrategia:
o 3! -,
NID® =25 ©wmus
Comercio de Cali

Transformamos desafios en oportunidades

para el sector salud del Valle del Cauca

Puntaje

Criterio Descripcion .
Maximo

e Setiene planteada una solucién a nivel de concepto, no se cuenta con
un prototipo (TRL1 al 3)
e TRL1: 033 puntos
e TRL2: 4 a6 puntos
e TRL3:7a10 puntos
Nivel de e La solucién cuenta con un prototipo funcional, que ha sido
demostrado a escala de laboratorio o en condiciones cercanas a las
desarrollo
reales (TRL 4 al 6)
4 dela 30
., e TRL 4: 11314 puntos
solucién
e TRL 5:15a 17 puntos
propuesta
e TRL 6:18 a 20 puntos
e Lasolucion ha sido implementada en un entorno operativo o real, con
resultados demostrables (TRL 7 al 9)
e TRL 7:21a 24 puntos
e TRL 8: 25 3 27 puntos
e TRL 9: 28 3 30 puntos
Total 100

Las 12 soluciones con el puntaje mds alto avanzaran a la Etapa 2. Workshops de Co-creacién
(numeral 7.2). En caso de presentarse un empate, se aplicaran, en el orden establecido, los
siguientes criterios de desempate:

e Mayor puntuacion en el criterio 1 “Ubicacion geografica del solucionador”.
e Sipersiste el empate, se considerara el mayor puntaje en el criterio 2 “Alineacién de

la solucién propuesta con el reto”.
e Si aun persiste el empate, se dard prioridad a la solucién que se haya inscrito
primero.

7.1.3. Beneficios para doce (12) soluciones seleccionadas en la etapa 2:

e Workshops y mentoria especializada.

e Conexion con clinicas, corporativos y actores del ecosistema.

e Acompafamiento en disefio de prototipos livianos, formulacién de proyectos vy
desarrollo de pitch.
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7.2  Etapa 2. Workshops de co-creacion (4 modulos)

En esta etapa participaran los doce (12) soluciones seleccionadas en la etapa 1, en una serie
de cuatro Workshops. En estos espacios, los solucionadores accederdn a herramientas que
les permitirdn alinear las soluciones a los retos propuestos, definir una propuesta escalable,
validar la solucién propuesta y preparar una estrategia de presentacion ante los
corporativos.

A continuacién, se relacionan los médulos de formacion y co-creacién:
7.2.1  Mddulo 1. Identificacion y validacion de problemas

Objetivo: Brindar herramientas para analizar y validar los retos planteados por los

corporativos, asegurando un enfoque alineado con las necesidades del sector.

Resultados: Retos validados.

7.2.2 Mdédulo 2. Desarrollo de la propuesta

Objetivo: Proporcionar herramientas para definir una propuesta escalable que integre las
capacidades del solucionador para generarle valor a la empresa dentro del ecosistema de

salud, a través de talleres y mentoria con expertos.

Resultados: Propuestas de proyectos formuladas para la solucion de los retos.

7.2.3 Mddulo 3. Disefo y desarrollo de prototipos livianos no funcionales

Objetivo: Guiar a los solucionadores en la creacion de prototipos livianos que permitan
mostrar sus posibles soluciones.

Resultados: Prototipos livianos no funcionales.
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En este mddulo, los solucionadores deberan registrarse como usuario y registrar su solucién
y proyecto en la plataforma de innovacion abierta Fusidnizéo siguiendo las indicaciones
establecidas en el Anexo 5.

7.2.4 Mdédulo 4. Preparacion de pitch y estrategias de presentacion

Objetivo: Capacitar a los solucionadores en la estructuracién de presentaciones efectivas,

maximizando el impacto de sus propuestas en el Demo Day.
Resultados: Pitches de las propuestas.

7.2.5 Requisitos minimos etapa 2

e Participar de los cuatro (4) workshops programados en la etapa 2

7.3  Etapa 3. Evaluacion y seleccion de propuestas a presentarse en el
Demo Day

Se evaluardn y seleccionaran ocho (8) propuestas para participar en la etapa 4 Demo Day.
7.3.1 Requisitos minimos para la evaluacién de proyectos

Para que los proyectos presentados por los solucionadores avancen a la Etapa 4, deberan
cumplir con los siguientes requisitos:

Tabla 2. Requisitos minimos para la evaluacién de proyectos

Instrumento de

No. Requisitos Descripcion .
verificacion
La solucién y el proyecto fueron registrados por
Registro el solucionador en la plataforma Fusiénizéo, de »
~ L Solucion y proyecto
solucion y acuerdo con lo indicado en el numeral jError! )
1 . . publicados en
proyecto en No se encuentra el origen de la referencia., y FUSiéninG
L . usioniz6o
Fusiénizéo dentro de los plazos establecidos en el numeral
13 - Cronograma.
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Instrumento de

No. Requisitos Descripcion .
verificacion

L El solucionador particip6 en los cuatro médulos, | . ) )
Participacion en . Listado de asistencia
cumpliendo con los entregables de cada uno:
2 workshops de ) . . y entregables de
~, prototipo liviano, formulacién de proyecto vy )
CO-Creacion X e cada modulo
pitch preliminar.
., La postulacion incluye todos los documentos Registros en
Documentacion ) . - . o
3 ot requeridos 'y debidamente diligenciados Fusiénizéo,
completa
P (Anexos 1, 2y 3). documentos anexos
Condiciones El proyecto no estd inmerso en condiciones Inscripcion en
inhabilitantes inhabilitantes mencionadas en el numeral 11. Fusiéniz6o y Anexo 1.
Los recursos solicitados estan destinados a las
Rubros . . . -
5 . . actividades y rubros financiables, definidos en Anexo 3
financiables
el numeral 10.

Los proyectos que no cumplan con alguno de los requisitos minimos podran subsanar las
observaciones dentro del plazo establecido en el numeral 13 - Cronograma. Si, una vez
finalizado este periodo, los requerimientos no han sido subsanados en su totalidad, la
propuesta serd declarada no elegible y no continuard el proceso de evaluacion.

7.3.2 Criterios de evaluacion y seleccion de las soluciones en la etapa 3

Los proyectos registrados en la plataforma Fusiéniz6o, de acuerdo con lo indicado en el
Anexo 5 - Registro de soluciones y proyectos en la plataforma Fusiéni36o, y que cumplan
con los requisitos minimos, seran evaluados bajo los siguientes criterios:

Tabla 3. Criterios de evaluacién de soluciones presentados en la etapa 3
Puntaje
Maximo

Criterio Descripcion

11 Los objetivos propuestos son viables, claros,
Calidad del alcanzables y completos 20
! proyecto 1.2 Coherencia entre las actividades, los resultados
esperados y el presupuesto destinado 20
. Grado de El proyecto evidencia un grado de originalidad y novedad s
innovacién de la solucién propuesta para el corporativo
18
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Puntaje
Maximo

Criterio Descripcion

) ) El proyecto evidencia una viabilidad técnica, financiera y
Pertinencia del . . .
3 operativa para asegurarse de que es factible y viable en 15

royecto
Proy el contexto actual.
Contribucién a las tematicas definidas (telemedicina,
Impacto . . o :
4 . internacionalizacion, IA en salud) y efecto potencial 15
potencial

positivo en cobertura, calidad, accesibilidad o eficiencia.
La solucién tiene potencial para implementar a mayor
escala y su replicabilidad en diferentes entornos.

5 Escalabilidad 15

Total 100

Evaluacién por pares: Cada proyecto que cumpla con los requisitos minimos y no esté
incurso en las condiciones inhabilitantes (numeral 11 de los Términos de Referencia) sera
evaluado por dos (2) pares evaluadores.

La seleccién se realizarad en estricto orden descendente segun la calificacion obtenida por
los proyectos. Los ocho (8) con mayor puntaje serdn preseleccionados y avanzaran a la
Etapa 4, correspondiente a la presentacion del pitch en el Demo Day, segun las fechas
establecidas en el numeral 13 - Cronograma.

En caso de empate en la calificacion, se aplicardn, en el siguiente orden, los criterios de
desempate:

1. Mayor puntuacién en el criterio 1: Calidad del proyecto.
2. De persistir el empate, mayor puntaje en el criterio 3: Pertinencia.

3. Siel empate continua, se priorizara la soluciéon que haya sido inscrita primero.

7.1.1  Beneficios para ocho (8) soluciones

¢ Visibilidad y validacién de la solucién propuesta en el ecosistema de innovacién en
salud del Valle del Cauca
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7.2  Etapa 4. Demo Day

Los ocho (8) finalistas presentardn sus pitches ante un jurado evaluador bajo los mismos

criterios de evaluacién de la etapa 3, el cual seleccionard cuatro (4) proyectos ganadores.
7.2.1  Requisitos minimos etapa 4

e Participar en el Demo Day y presentar sus pitches ante el jurado evaluador.

7.1.1  Beneficios para cuatro (4) soluciones

e Financiamiento de hasta $15.000.000 COP a cuatro (4) proyectos ganadores para

la maduracién y validacion de su solucion.

8. Financiacion y duracidn

El presupuesto total asignado para el Fondo de Maduracién es de SESENTA MILLONES DE
PESOS M/CTE ($60.000.000), que se distribuird equitativamente entre cuatro (4)
proyectos, con una financiacion de hasta QUINCE MILLONES DE PESOS M/CTE

($15.000.000) por proyecto.
El plazo maximo para la ejecucién del proyecto serd de dos (2) meses, contados a partir
de la firma del acta de inicio. Posteriormente, se contard con un periodo adicional de hasta

15 dias calendario para la entrega del informe final y la presentacion publica de los
resultados.

9. Actividades y rubros financiables

Las siguientes actividades son financiables, sin limitar otras que sean justificadas técnica y
estratégicamente para el proceso de maduracion de la solucion:

Va
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e Construccién o mejora del prototipo funcional.

e Desarrollo de pruebas iniciales (funcionamiento, integracion).

e Ensayos de calidad del producto.

e Validaciones con usuarios o grupos focales.

e Escalamiento del prototipo para su uso precomercial o comercial.

El presupuesto deberd presentarse discriminado en los siguientes rubros:

e Equipos: Aquellos necesarios para la maduracion de la solucién y sustentados en su
estricta necesidad. Se incluye la instalacién, servicios conexos’ y puesta en
funcionamiento, cuando lo requieran.

e Materiales e insumos: Elementos necesarios para el desarrollo de actividades de
maduracién, tales como como reactivos y kits de laboratorio clinico, insumos
biomédicos, componentes de hardware o dispositivos médicos, materiales para
prototipado de soluciones digitales o fisicas, asi como consumibles requeridos para
pruebas y validaciones en entornos hospitalarios o clinicos.

e Software especializado: Adquisicién de licencias de software especializado para las
actividades de Ciencia, Tecnologia e Innovacién (CTel) del desarrollo de la solucién.

e Registros y certificaciones: Costos de registro y certificaciones de calidad,
incluyendo certificaciones de dispositivos médicos, registros sanitarios, validaciones
de bioseguridad, asi como de buenas practicas clinicas (BPC) y buenas practicas de
manufactura, segun aplique a la solucién.

e Salidas de campo: Se aplica a gastos de medios de transporte y/o desplazamiento
para el traslado a zonas de muestreos y ejecucion de las labores de campo propias
de la investigacion.

e Servicios técnicos y tecnoldgicos: Prestacion de servicios especializados como
ensayos, pruebas, analisis, simulaciones, caracterizaciones, desarrollo de software,
traducciones, disefio, prototipo.

e Servicios especializados: Se refiere al pago de servicios para realizar actividades
cientificas, tecnoldgicas o comerciales relevantes para el desarrollo del proyecto.
Esto incluye, entre otros, analisis de muestras o de datos estadisticos, servicios de

7 Servicios conexos: se consideran en este rubro todos los servicios posventa que requieran los equipos, cémo
instalacion en laboratorios, calibracion, entre otros.
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prototipado, validacion con usuarios, asesorias técnicas o juridicas en materia de
propiedad intelectual, disefio de marca o imagen comercial, asi como los costos
asociados a la proteccion de la propiedad intelectual, tales como patentes, registros
industriales, marcas, etc.

e Otros: Bienes, actividades y/o servicios para evaluar, proteger, valorar, desarrollar,
promover y comercializar la tecnologia en el mercado.

La evaluacién de la necesidad de estos rubros se llevara a cabo considerando los requisitos
de coherencia, articulacion y cumplimiento de las actividades presentadas, y los recursos
se deben aplicar exclusivamente a los rubros aprobados.

Nota: No serdn financiables los equipo, materiales o insumos que requieran importacion.

10.Rubros no financiables

No se financiaran con los recursos del Fondo:

e Compra de bienes muebles que NO estén relacionados con la maduraciéon de la
solucion.

e Bienes inmuebles, adecuaciones o remodelaciones no indispensables para madurar
la solucién.

e Mantenimiento de equipos que no esenciales.

e Seguros de cualquier tipo.

e Adaquisicién de vehiculos automotores.

e Pagos de pasivos, regalias, impuestos o dividendos.

e Recuperaciones de capital.

e Compra de acciones, derechos de empresas, bonos y otros valores mobiliarios.

e Pago de derechos o inscripciones para participar en eventos comerciales nacionales
o internacionales.

e Gastos de viaje y desplazamiento no relacionados con salidas de campo.

e Compra de primas o locales comerciales.

e (Costos administrativos o de funcionamiento organizacional.
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e Salarios, prestaciones sociales, parafiscales, seguridad social o bonificaciones
especiales a personal de nomina de las entidades pertenecientes a la alianza.

e Los que por criterios de Reddi Colombia y C3dmara de Comercio de Cali no se
consideren determinantes para la ejecucién del proyecto.

11. Condiciones inhabilitantes

Se consideraran inhabilitados aquellos proyectos que:

e No cumplan los requisitos y condiciones establecidos en los Términos de Referencia
de la convocatoria y sus anexos, o que estos no se subsanen dentro de los plazos
establecidos.

e En caso de encontrarse alguna inconsistencia en la informacién o documentacion
suministrada, Reddi Colombia y C3dmara de Comercio de Cali podra en cualquier
momento negar la postulacion o la adjudicacién, sin perjuicio de las acciones legales
correspondientes.

e La postulacién se realiza por otro medio diferente al definido en los presentes
términos o en una fecha u hora diferente a la establecida.

e Cuando se propongan actividades que ya cuenten con financiacién total o parcial,
simultanea, proveniente de otra convocatoria o de otras fuentes, sean publicas (por
ejemplo, Minciencias, Sistema General de Regalias - SGR, u otras entidades del
Estado) o privadas (fundaciones, programas de innovacién corporativa,
inversionistas, entre otros). Esta condicién aplica cuando la financiacion externa
cubra total o parcialmente las mismas actividades contempladas en el proyecto.

e Sise evidencia que alguna de las partes esta violando |a propiedad intelectual de un
tercero. En este caso, se podra avisar a las autoridades respectivas.

12. Asignacion de recursos
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Una vez anunciados los cuatro (4) proyectos ganadores en el Demo Day, se suscribird un
acuerdo de cofinanciacién entre el Solucionador, el Corporativo y Reddi Colombia, junto con
el acta de inicio.

Las alianzas seleccionadas estardn sujetas a un sequimiento detallado del cumplimiento del
plan de trabajo y presupuesto aprobado. Para esto, deberdn presentar:

e Un (1) informe de avance técnico a mitad del periodo de ejecucién, incluyendo los
respectivos soportes.

e Uninforme final técnico y financiero, dentro de los 15 dias siguiente a la finalizacién
del proyecto, adjuntando los productos comprometidos.

Ambos informes serdn evaluados con base en el plan de trabajo presentado.

Reddi Colombia no entregard directamente los recursos financiados para la ejecucién del
proyecto. En su lugar, serd responsable de suscribir los contratos con los terceros que
provean los bienes y/o servicios necesarios, de acuerdo con lo establecido en el plan de
trabajo y presupuesto (anexo 3).

13. (ronograma

Tabla 4. Cronograma

Actividad Fecha limite ‘

Publicacién de la convocatoria de solucionadores 15 de septiembre de 2025

Cierre de postulacion de solucionadores 28 de septiembre de 2025 a las 23:59 hrs

Periodo de evaluacion de solucionadores inscritos | Del 29 de septiembre al 03 de octubre de
en la Etapa 1 2025

Publicacién de solucionadores que ingresaran a la

de octubre de 202
etapa 2. Workshops de co-creacion 3 >

Inicio de Workshops solucionadores 7 de octubre de 2025

Vall
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Actividad Fecha limite

Periodo de registro de solucionadores en la

. Del 06 al 13 de octubre de 2025
Plataforma Fusionizéo (Etapa 2)

Periodo de revision de requisitos minimos de

proyectos postulados Del 14 al 20 de octubre de 2025

Periodo de subsanacién de requisitos minimos de Del 20 al 24 de octubre de 2025 a las
proyectos postulados 18:00 hrs

Del 27 octubre al 06 de noviembre de
2025

Periodo de evaluacién de proyectos

Publicacién lista  preliminar de  proyectos

i 07 de noviembre de 2025
preseleccionados para el Demo Day

Periodo de solicitud de aclaraciones de la lista .
. Del 10 al 13 de noviembre de 2025
preliminar

Publicacién  lista  definitiva de  proyectos

. 14 de noviembre de 2025
preseleccionados para el Demo Day

Evento Demo Day (Etapa 4) - Presentacién de pitch
de los ocho (8) proyectos preseleccionados y 21 de noviembre de 2025
seleccion de cuatro (4) ganadores del Fondo.

Suscripcion del acuerdo de cofinanciacién vy

S - Enero de 2026
suscripcion del acta de inicio por las partes

14.Anexos

e Anexo 1. Carta de aval y compromiso institucional

e Anexo 2. Documento técnico

e Anexo 3. Plan de trabajo y presupuesto

e Anexo 4. Guia checklist para identificacion del TRL

e Anexo 5. Instructivo registro de soluciones y proyectos en plataforma
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15. Propiedad intelectual

La propiedad intelectual que se derive de los proyectos ejecutados con motivo de esta
convocatoria estard sujeta a las disposiciones legales aplicables y a los instrumentos
especificos que regulen la materia en cada una de las organizaciones vinculadas y cuyos
acuerdos deberan quedar plasmados en un documento que sobre el particular celebren las
partes, otorgando el reconocimiento correspondiente a quienes hayan intervenido en la
ejecucion de dichos trabajos, con observancia de la normatividad referida.

Cada una de las partes conservara la titularidad de los derechos de Propiedad Intelectual e
industrial que hubiera obtenido con anterioridad a la adjudicacion de la presente

convocatoria.

Reddi Colombia y Cdmara de Comercio de Cali manifiestan expresamente que no adquieren
ningun derecho de propiedad intelectual sobre el material que se llegque a desarrollar
producto de la presente convocatoria a menos que se establezca expresamente lo

contrario.

16. Autorizacion de datos personales

Para todos los efectos legales, la presentacién, inscripcion o registro de la postulacién, de
forma inequivoca y exclusivamente para los fines de la presente convocatoria implica
obligatoriamente la autorizacién expresa del titular de informacién, para el tratamiento de

sus datos personales, por parte Reddi Colombia.

Lo anterior, en virtud de la Ley Estatutaria 1581 del 2012 mediante la cual se dictan las
disposiciones generales para la proteccion de datos personales y su Decreto Reglamentario
1377 de 2013, toda vez que Reddi Colombia, se considera como responsable y/o encargado
del tratamiento de datos personales, y, por ende, requiere su autorizacién para continuar

Va
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con el tratamiento de los datos personales almacenados en nuestras bases de datos. Lo
anterior, de conformidad con la politica de tratamiento de datos de Reddi Colombis, la cual
puede ser consultada en el siguiente enlace: Politica de Tratamientos de Datos y Cdmara de

Comercio de Cali, disponible en el siguiente enlace: Politica de Datos CCC.

Quien presente, inscriba o registre la postulacién declara que ha recibido autorizacién
expresa de todas las personas naturales vy juridicas vinculadas a esta postulacién, para
suministrar las informaciones a que hace referencia la ley de manejo de datos,
comprometiéndose a responder ante Reddi Colombia, por cualquier demanda, litigio
presente o eventual, reclamacién judicial o extrajudicial, formulada por cualquiera de las
personas naturales o juridicas vinculadas a la postulacion.

17. Contacto

Para mds informacién puede ponerse en contacto con:

José Alejandro Raigoza Zapata
Analista de proyectos de Reddi Colombia
jraigoza@reddicolombia.com
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https://reddicolombia.com/wp-content/uploads/2022/02/politicas-de-datos-reddi-2022.pdf
https://www.ccc.org.co/wp-content/uploads/2024/04/M-AL-0007-POLITICA-DE-TRATAMIENTO-DE-DATOS-PERSONALES-1.pdf
mailto:jraigoza@reddicolombia.com

